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Constat Général
En véritable boussole commerciale, le fichier de prospection est un document 
regroupant des données sur les cibles à contacter dans le but de les transformer en 
leads, puis en clients. Levier essentiel, ce fichier est un élément capital de toute 
action de prospection téléphonique, physique ou digitale.

Service
La clé du succès pour construire un fichier de prospection efficace n’est pas le 
nombre de données qu’il contient, mais bien la pertinence des données collectées. 
Par ce service, nos équipes vous proposent la réalisation de votre fichier de 
prospection commerciale 100% qualifié selon trois sources d’informations bien 
distinctes.

INTRODUCTION

FICHIERS

« Personnaliser et cibler sont deux incontournables pour convaincre »
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FORMAT DU SERVICE
Selon votre profil, votre cible et vos attentes, votre fichier de prospection sera créé à partir de l’une des sources suivantes :

FICHIERS

En véritable boussole commerciale, le fichier de prospection 
est un élément capital de toute action de mailing. Pour que 
vous puissiez vous concentrer sur votre discours commercial, 
et surtout pour maximiser vos chances de réussite auprès 
d'une audience minutieusement qualifiée, je vous propose la 
réalisation de votre fichier de prospection commerciale 100% 
qualifié et en conformité avec le RGPD.

Avec plus de 800 millions de membres en Janvier 2022, dont 
23 millions de membres en France, nous pouvons affirmer 
sans réserve qu'une grande partie de vos prospects sont 
rassemblés sur un seul et même réseau : LinkedIn ! En 
quelques années, LinkedIn est devenu non seulement le plus 
grand réseau social professionnel au monde, mais également 
l'une des plateformes les plus efficaces pour la prospection.

Créé 2006, Leboncoin est devenu le 1er site de vente entre 
particuliers en France. A ce jour, il n’existe aucun service 
capable de rassembler autant d’entreprises, d’artisans, de 
professionnels et de particuliers, venus d’autant d’horizons si 
différents. Leboncoin est donc un vivier de prospects de 
premier choix pour votre campagne de prospection de 
particuliers ou de professionnels !

CRÉATION DE BASES DE DONNÉES

SLIDE 4 SLIDE 5 SLIDE 6



FICHIER DE PROSPECTION BTOB
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En véritable boussole commerciale, le fichier de prospection est un élément capital de toute action de mailing. Pour que vous puissiez vous concentrer sur votre 
discours commercial, et surtout pour maximiser vos chances de réussite auprès d'une audience minutieusement qualifiée, je vous propose la réalisation de votre 
fichier de prospection commerciale 100% qualifié et en conformité avec le RGPD.

Champs de votre fichier de prospection commerciale
1 - Nom de l’entreprise
2 - Secteur d'activité
3 - Adresse
4 - Image d'illustration
5 - Numéro de téléphone
6 - Email
7 - Site internet
8 - Lien vers la fiche d’entreprise Google
9 - Note sur Google
10 - Nombre d’avis Google
11 - Horaire d’ouverture

Nombre de contacts Tarifs

💼 200 entreprises 55€ HT

💼 500 entreprises 100€ HT

💼 1000 entreprises 150€ HT

💼 2000 entreprises 200€ HT

💼 3000 entreprises 250€ HT

💼 5000 entreprises 300€ HT

→ Téléchargez un aperçu en cliquant juste ici !

⚠️ Notre outil et la méthodologie de collecte utilisés sur ce service sont en conformité complète avec le RGPD (Règlement Général sur la Protection des Données). Cela tient au fait que les données 
récoltées sont publiques et se limitent aux informations professionnelles des prospects et des entreprises. Contrairement au B2C, pour constituer et exploiter une base de prospection B2B, vous 

n’avez pas l’obligation d’obtenir le consentement des prospects.

https://proventes.fr/wp-content/uploads/2023/10/Export-BtoB.png


FICHIER DE PROSPECTION LINKEDIN
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Avec plus de 800 millions de membres en Janvier 2022, dont 23 millions de membres en France, nous pouvons affirmer sans réserve qu'une grande partie de vos 
prospects sont rassemblés sur un seul et même réseau : LinkedIn ! En quelques années, LinkedIn est devenu non seulement le plus grand réseau social 
professionnel au monde, mais également l'une des plateformes les plus efficaces pour la prospection.

Champs de votre fichier de prospection LinkedIn
1 - Prénom
2 - Nom
3 - Fonction
4 - Entreprise
5 - Lien cliquable vers le profil LinkedIn
6 - Description

Nombre de contacts Tarifs

👥 200 profils 55€ HT

👥 500 profils 100€ HT

👥 1000 profils 150€ HT

👥 2000 profils 200€ HT

👥 3000 profils 250€ HT

👥 5000 profils 300€ HT

→ Téléchargez un aperçu en cliquant juste ici !

⚠️ Notre outil et la méthodologie de collecte utilisés sur ce service sont en conformité complète avec le RGPD (Règlement Général sur la Protection des Données). Cela tient au fait que les données 
récoltées sont publiques et se limitent aux informations professionnelles des prospects et des entreprises. Contrairement au B2C, pour constituer et exploiter une base de prospection B2B, vous 

n’avez pas l’obligation d’obtenir le consentement des prospects.

https://proventes.fr/wp-content/uploads/2023/10/Export-Linkedin.png


FICHIER DE PROSPECTION LEBONCOIN
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Créé 2006, Leboncoin est devenu le 1er site de vente entre particuliers en France. A ce jour, il n’existe aucun service capable de rassembler autant d’entreprises, 
d’artisans, de professionnels et de particuliers, venus d’autant d’horizons si différents. Leboncoin est donc un vivier de prospects de premier choix pour votre 
campagne de prospection de particuliers ou de professionnels !

Champs de votre fichier de prospection LeBonCoin
1 - Titre de l’annonce
2 - Date de publication de l’annonce
3 - Prix de l’annonce
4 - Numéro de téléphone
5 - Description
6 - Ville
7 - Lien de l’annonce

Nombre de contacts Tarifs

📑 200 annonces 55€ HT

📑 500 annonces 100€ HT

📑 1000 annonces 150€ HT

📑 2000 annonces 200€ HT

📑 3000 annonces 250€ HT

📑 5000 annonces 300€ HT

→ Téléchargez un aperçu en cliquant juste ici !

⚠️ Notre outil et la méthodologie de collecte utilisés sur ce service sont en conformité complète avec le RGPD (Règlement Général sur la Protection des Données). Cela tient au fait que les données 
récoltées sont publiques et se limitent aux informations professionnelles des prospects et des entreprises. Contrairement au B2C, pour constituer et exploiter une base de prospection B2B, vous 

n’avez pas l’obligation d’obtenir le consentement des prospects.

Exemples de champs additionnels pour votre fichier
1 - Surface
2 - Dimensions
3 - Marque
4 - Couleur
5 - Type
6 - Etc...

https://proventes.fr/wp-content/uploads/2023/10/Export-LeBonCoin.png


→ Avec un taux de satisfaction affiché à 100%, vous 
pouvez compter sur nous pour la prise en charge de 

votre fichier de prospection !

TÉMOIGNAGES CLIENTS
A ce jour, plus d’une centaine d’entreprises nous ont fait confiance pour la prise en charge de leur prospection. Découvrez 
ci-dessous, quelques uns de leurs témoignages :
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A quel usage correspondent ces fichiers ?

Les possibilités quant à son utilisation sont infinies. 
Tout type de campagne de marketing direct peut être 

exploitée : 

• Courrier adressé 
• Imprimé sans adresse
• Porte à porte
• Prospection téléphonique
• Emailing
• SMS
• Et bien d'autres !

Quel est le type de cible collectée par ces fichiers ?

Quelle que soit votre cible. Notre méthodologie réalise 
un fichier de prospection ultra qualifié pour tout type 

d'activité :

• Activité artisanale
• Activité commerciale
• Activité industrielle
• Activité agricole
• Activité libérale

Sous quel format sont livrés les fichiers ?

L'ensemble des contacts seront disposés et mis en page 
sur un fichier Excel contenant les champs 

précédemment cités par type de source. La quantité de 
prospects présents sur le fichier dépendra de l'option 

sélectionnée.

De quelles informations avez-vous besoin ?

Lors de notre premier échange, nous prendrons 
connaissance de votre métier, de votre cible, de vos 
objectifs et de l’ensemble des éléments constituant 
votre proposition de valeur. Puis, en fonction de la 
source d’informations nous vous solliciterons pour 

obtenir les informations suivantes :

• BtoB : le secteur d'activité de votre cible, les produits 
et services vendus par votre cible, et enfin, la zone 
géographique de votre cible.

• LinkedIn : le secteur d'activité de votre cible, la zone 
géographique de votre cible, les fonctions occupées 
par votre cible et enfin, les produits et services 
vendus par votre cible.

• LeBonCoin : la catégorie d'annonce ciblée, le type 
d'annonce, la zone géographique, le prix, la récence... 
Toute information que vous jugerez nécessaire à la 
bonne segmentation de votre cible.

Quel est le délai pour l’obtention du fichier ?

La livraison de votre fichier se fera dans un délai de dix 
jours calendaires maximum. 

FOIRE AUX QUESTIONS
Découvrez ci-dessous les réponses aux questions les plus fréquemment posées par nos futurs clients :
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Whatsapp :
06.30.11.52.92 

Vous souhaitez approfondir le sujet avec nos équipes ? 
Prenons le temps d’en discuter ensemble.

Email :
hello@proventes.fr 

Horaires :
Du lundi au vendredi
De 10h à 18h 

https://wa.me/33630115292
mailto:hello@proventes.fr
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